Eigene Vermittlung

Freiberufler grinden
Genossenschaft ,,Jariva“
MUNCHEN (CW) - Freiberufler
aus der IT-Branche haben ihr ei-
genes Vermittlungsunternehmen
»Jariva“ gegriindet. Die Aufgabe
dieser Genossenschaft ist es, ihre
Mitglieder in IT-Projekte zu ver-
mitteln. Nach dem Muster des
Direktvertriebs koénnen diese so
naher am Kunden sein.

~ Bisher wird in Deutschland die
Mehrzahl der etwa 40 000 frei-
beruflichen IT-Spezialisten durch
Personalagenturen und Projekt-
bérsen vermittelt. Durch Umge-

“hen des ,Zwischenhandels” bringt
Jariva dagegen ihre Mitglieder
direkt mit den Kunden zusammen.
Dadurch sparen die Mitglieder
die Gewinnspanne der gewerbli-
chen Personalvermittler und kén-
nen diesen Kostenvorteil auch
an ihre Kunden weitergeben.
Jariva hat Mitglieder in ganz
Deutschland, und auch die Pa-
lette der IT-Kenntnisse sowie der
Branchenerfahrung ist breit ge-
halten. Ein wichtiger Unterschied
zu anderen Vermittlungsunter-
nehmen ist, dass die Freiberuf-
ler Miteigentiimer von Jariva sind.
Die Genossenschaft unterhalt auf
ihrer Internet-Seite www.jariva.de
eine Datenbank flir IT-Projekte.
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